Verktyg H —
Att framja en miljdanpassad marknad
Sammanfattning

1. Syftet med detta verktyg

Syftet med detta verktyg ar att ge hjalp till upphandlande organisationer i Europa att:

Utveckla en narmare kontakt med leverantorskedjan med malet att uppmuntra
leverantorer att med tiden forbattra miljokvaliteten pa sina varor och tjanster;

Skapa fungerande samarbeten saval med andra upphandlande organisationer som
med leverantorer med syfte att med tiden uppna annu battre miljéprestanda;

Utveckla marknader for miljdanpassade varor och tjdnster genom
marknadsutveckling.

2. Fordelar med verktyget

Om raden i detta verktyg foljs, kommer du att uppna en position dar du kan bérja
paverka marknaden och arbeta med att utoka tillgdngen pa miljdanpassade
produkter.

3. Vad innehaller verktyget

Verktyget hjélper dig i kontakten med leverantdrer och marknad och pekar ut ett
antal steg du kan folja. De viktigaste raden i verktyget ar féljande:

Etablera egna effektiva och forenklade upphandlingsprocesser.

Ge grundlig utbildning for personalen i “miljoanpassad upphandling” och l1at dem
bli exporter p& sina produktomraden.

Skaffa en ordentlig kunskap i marknadens dynamik innan du forsdker att influera
den.

Spara marknadsutveckling i form av nya produkter, tjanster eller teknologi som
eventuellt har mindre miljopaverkan.

Forstd hur leverantérerna uppfattar dig. Har du ndgot inflytande? Ar du en bra
kund?

Erbjud lattillgangliga “kop- och sédljannonser” pa Internet och forklara samtidigt
upphandlingsproceduren.

Anvand specifikationer for att 6ka miniminivan pa miljostandard. Anvand
etablerade “quick wins”, branschriktlinjer och miljomarkning.

Oka anvandning av specifikationer som visat sig ha framgang.
Nar tillampligt, dela upp storre kontrakt i mindre delar for att géra det enklare for
sma lokala foretag att lagga anbud.

Anvand kontrakts- och utforandevillkor och for att rattfardiga miljokrav pa
leverantdrerna och for att i samarbete med dem utveckla miljoéférbattrande
atgarder.

Folj regelbundet upp leverantérernas miljéprestanda och vidareutveckla inom
ramen for forbattringsatgarderna.

Erbjud leverantdrerna incitement (ekonomiskt eller icke-ekonomiskt) for att
forbattra miljoprestandan pa sin produkter.




e Erbjud leverantorerna tillgang till relevant information som kan stodja dem i
forbattrinasataarderna (ex vis subventioner . statsbidraa. maklartianster etc).

¢ Uppmarksamma och framja leverantorernas framgangar internt, externt och till
leverantdrerna sjalva.

e Bygg upp stabila affarsrelationer med de viktigaste leverantdrerna och ta fram
utvecklingsprogram som tacker en mangd omraden, inte bara miljo.

e Samarbeta med andra upphandlande organisationer, saval offentliga som privata,
eller ga in i ett upphandlingskonsortium. Detta samlar efterfragan och darmed
ocksd marknadspaverkan.

4. Quick Actions

Om du bara har mojlighet att genomféra ett fatal punkter, sa:

e “Se over dig eget hus”;lank till avsnitt 1
o Utoka specifikationerna med miljoprestanda; lank till avsnitt 2

e Bygg upp stabila affarsrelationer med de viktigaste leverantdrerna och ta fram
utvecklingsprogram som tacker en mangd omraden, inte bara miljo;lank till
avsnitt 4



